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In quindici anni di attività, Socomec 

Elettrotecnica ha decuplicato il 

fatturato di partenza e incrementato 

la penetrazione nel mercato italiano 

delle gamme di strumentazione 

e apparecchi di sezionamento 

dell’azienda francese

di Antonia Lanari

C’è aria di festa alla Socomec Elettrotecnica S.r.l.: si festeggia il 

quindicesimo anniversario dall’apertura della filiale italiana della divisione Socomec 

Innovative Power Solutions dedicata all’attività apparecchiature e specializzata nel 

sezionamento e nel controllo della gestione dell’energia.

Dal 1995 una crescita costante nel tempo

Proprio quindici anni fa, nel mese di maggio del 1995, la società Socomec 

Elettrotecnica S.r.l. è stata creata dall’acquisizione del distributore italiano per 

l’azienda francese con solo tre persone a gestire l’ampio catalogo di apparecchiature 

di sezionamento per bassa tensione, sistemi di controllo e protezione elettronici e di 

sistemi di montaggio-cablaggio per il mercato italiano. Al timone della società, allora 

come adesso, Francesco Sangermani, Direttore di filiale e Procuratore, affiancato da 

Giovanna Maiocchi, Responsabile back office, e da un magazziniere. 

Alla partenza del progetto gli obiettivi fondamentali da ottenere erano costituire una 

presenza diretta sul mercato italiano, aumentare il fatturato (che all’epoca risaliva a 

800.000 euro) e infine sviluppare la penetrazione del mercato con nuovi prodotti. 

Dopo questi quindici anni di attività gli obiettivi sono stati raggiunti, a cominciare dal 

fatturato, che si è decuplicato; la clientela è stata opportunamente fidelizzata e la 

società si è potuta allargare fino a raggiungere un numero di sedici collaboratori, con 

la significativa apertura di un ufficio regionale operativo a Padova.

Un team di esperti al servizio della clientela

In questi anni l’attività di Socomec Elettrotecnica si è esplicata attraverso una serie 

di servizi volti a garantire una presenza attiva e risolutrice a contatto del cliente per 

dare il dovuto supporto tecnico commerciale, contraddistinta da una qualificata 

reattività alla domanda. La gamma di prodotti già riconosciuta come la più completa 

sul mercato, costantemente rinnovata per soddisfare le richieste specifiche dei 

clienti anche attraverso l’elaborazione di soluzioni “su misura” adattando i prodotti 
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1 Un momento dei festeggiamenti per il 15° 
anniversario. Uno dei propositi per il futuro 
sarà di perseguire quello che di buono e di 
importante è stato fatto fino a oggi
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Nel settore delle apparecchiature elettriche BT

Tre lustri di successi 
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Francesco Sangermani, Direttore di filiale 

e protutore di Socomec Elettrotecnica S.r.l. 

parla così della sua squadra di collaboratori: 

“Il nostro team attualmente è composto 

da 16 persone, alcune particolarmente 

determinanti nel corso di questi quin-

dici anni. Posso nominare, per esempio, 

Gianfranco Mizzi (Responsabile 

Vendite), Giovanna Maiocchi 

(Responsabile Back office), Marco 

Negri (Responsabile strumenta-

zione), Gianluca Broggio (Ufficio 

Tecnico Commerciale), Giuseppi-

na Ferrari (Contabilità Clienti 

e Fornitori) e il responsabile 

dell’ufficio regionale di Padova, 

Edoardo Patron”, afferma Fran-

cesco Sangermani, Direttore di 

filiale e Procuratore di Socomec 

Elettrotecnica S.r.l., “ma mi sen-

to di dire che tutte le persone 

con cui ho avuto il piacere di lavorare 

hanno dato un importante contributo 

alla riuscita di questa avventura che si è 

tramutata in realtà”.

La parola a 
Francesco Sangermani
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standard, ha contribuito a distinguere la società sul mercato, facilitando la 

penetrazione del mercato italiano attestata con partecipazioni in progetti 

importanti per i quali è stato richiesto l’utilizzo dei prodotti Socomec. 

L’ufficio regionale aperto a Padova è stato inoltre di fondamentale 

importanza per rafforzare la penetrazione del mercato del nord-est 

e per garantire servizi quali il supporto tecnico e commerciale alla 

clientela di quella area.

Innovazione continua dei prodotti

Con oltre il 10% del proprio fatturato investito in R&S, Socomec assicura la 

produzione di sistemi all’avanguardia sul fronte della tecnologia, costanti risultati di 

redditività e la capacità dell’azienda di differenziarsi dagli altri concorrenti del settore. 

Le attività di Socomec nel campo delle apparecchiature elettriche a bassa tensione 

si suddividono in tre principali settori: sezionamento, con una gamma universale di 

interruttori-sezionatori, interruttori con fusibili e commutatori di potenza; controllo 

e protezione, con soluzioni complete per il controllo e la gestione dell’energia, 

la protezione della rete elettrica, il controllo dell’isolamento, la misura; sistemi di 

montaggio-cablaggio, quindi quadri, armadi e accessori. 

Tra i prodotti più innovativi proposti in questi anni, si possono citare le gamme Diris e 

Countis  per quanto riguarda la strumentazione elettronica e la gestione dell’energia. 

I Diris sono delle centraline di misura per reti BT di tipo a incasso e modulare che 

permettono di visualizzare tutti i parametri elettrici e di utilizzare le funzioni di 

misura, di conteggio delle energie e di comunicazione. Countis sono dei contatori 

di energia che contabilizza, attraverso 7 ingressi, il numero di impulsi provenienti 

da differenti contatori di energia (acqua, aria, gas, elettricità...) e trasmette 

queste informazioni a un PLC o a un PC. Per la parte di prodotti che riguardano la 

commutazione, la gamma Atys M lanciata nel 2005 ha rappresentato un nuovo 

concetto di commutatore modulare di soccorso. Infine Socomec ha introdotto 

una gamma di prodotti per il mercato del fotovoltaico che offre soluzioni per il 

sezionamento, il controllo e la protezione delle applicazioni fotovoltaiche.

Un traguardo che segna una nuova 

partenza

Nuovi obiettivi si affacciano all’orizzonte 

di Socomec Elettrotecnica a partire dai 

festeggiamenti per il 15° anniversario. Uno 

dei propositi per il futuro sarà innanzitutto 

perseguire quello che di buono e di importante 

è stato fatto fino a oggi, confermando il 

successo ottenuto anche negli anni a venire, 

e cercando nuovi stimoli che deriveranno 

dalle novità di prodotto che saranno lanciate 

sul mercato nei prossimi mesi. L’evento che 

si è tenuto per festeggiare il traguardo dei quindici anni è stata l’occasione per 

condividere con colleghi, clienti, agenti e amici che sono stati importanti per la 

società i successi finora ottenuti, e per ribadire la solidità di una collaborazione che 

garantirà ancora per molto tempo ottimi risultati per tutti gli attori in scena.

2 Tra i prodotti di punta vi sono gli ATyS M 
che assicurano la commutazione sotto carico 
di due reti di alimentazione monofasi o trifasi 
in modo telecomandato o automatico e 
manuale per le operazioni di emergenza
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